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ON€E SOURCE IT

Alla foretag skryter med att de har nojda
kunder, vi ar inget undantag.

Jorgen Qwist, VD, DGC

Alla féretag skryter med att de har nojda
kunder, och att de far det genom att ge bra
service. Vi ar inget undantag, vi ar ocksa
valdigt stolta dver vara kunder. Och vi &r stolta
over de tjanster och I6sningar vi levererar till
dem. Véra kunder finns i alla branscher, i alla
storlekar och i alla delar av Sverige. De kan
driva gatukdk eller varuhus, maklarkontor eller
fabriker. Den gemensamma namnaren ar att
deras verksamhet finns pd ménga platser

och att de vill knyta ihop dessa platser i en
enhetlig IT-infrastruktur for datakommunika-
tion, telefoni och systemdrift. Fa leverantorer
kan matcha var kompetens i att géra sddana
|6sningar. Nu blev det skryt igen, men det ar
svart att 1&ta bli i en broschyr med sé hér fina
kundreferenser.

/\

Jorgen Qwist
VD

© DGC One AB, maj 2009. Form och illustrationer DGC (stefan.amberg@dgc.se). Tryck Bording AB.
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4 FREDRIK RUBNE, IT-RETAIL MANAGER, BESTSELLER SVERIGE



Det personliga engagemanget och den
hoga servicegraden gor DGC till ett enkelt

och naturligt val for oss.

Fredrik Rubne, IT-Retail Manager, Bestseller Sverige

BESTSELLERs BEHOV

Bestseller med butikskoncept som exempel-
vis Jack & Jones, Vero Moda och VILA har
cirka 200 butiker i Sverige. Verksamhetens
storlek och geografiska spridning gjorde att
man var i behov av ett homogent [T-stod.
Bestseller ville ge varje butik saker tillgang till
centrala system och resurser samt koppling
till huvudkontoret i Danmark. Snabba och
pélitliga leveranser stod hogt pa onskelis-
tan. Lésningen méaste ocksa vara flexibel da
nya butiksetableringar sker kontinuerligt. De
nya butikerna méaste enkelt kunna laggas till

i I16sningen. Man sokte efter en leverantor
med hdg servicegrad och god forstaelse for
detaljhandelns behov av service och support.
Bestseller valde DGC som leverantor.

Bestseller &r ett familjedgt kladforetag som startades i Danmark 1975 och har idag mer &n 5 000
konceptbutiker och 14 000 grossistbutiker i 41 lander. Bestsellers klader och accessoarer séljs under
varumérkena Vero Moda, ONLY, Pieces accessories, Object Collectors Item, VILA, Jack & Jones,
Selected Homme/ Femme, OUTFITTERS NATION, name it och MamalLicious.

DGCs LOSNING

Efter att DGC och Bestseller tillsammans
klartgjort verksamhetens behov av kapaci-
teter, tillganglighet och support kunde DGC
presentera en effektiv [6sning for Bestseller.
DGCs erfarenhet av datakommunikationslds-
ningar for detaljhandeln gjorde att service- och
supportnivder kunde anpassas for att mot-
svara Bestsellers behov. DGCs rikstdckande
nat gjorde det mdjligt att anpassa varje butiks
forbindelse och sékerstélla tillgdngen till
centrala resurser. Losningen ar anpassad efter
Bestsellers behov vilket ger den flexibilitet
man behover. Dedikerade kontaktpersoner
och kvalitetssakrade processer skapar de
enkla kontaktvéagar och personliga engage-
mang som Bestseller dnskade.

BESTSELLER"®
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DGC hjalpte oss med en modern och
effektiv telefonildosning for var nordiska

verksamhet.

Werner Engl, Nordic IT-manager, Calyon Credit Agricole Corporate Investment Bank

CALYON CREDIT AGRICOLE
CIBs BEHOV

Calyon Credit Agricole CIB, en av vérldens
stdrsta investmentbanker, sokte efter en ny
och effektiv telefonildsning till sin nordiska
verksamhet i Stockholm, Helsingfors och
Oslo dar Stockholmskontoret skulle hantera
de centrala funktionerna. Den nya telefo-
nilésningen skulle aven sakerstalla mycket
hog funktionalitet for det affarskritiska pen-
ningmaklarsystemet och skapa god kontroll
over samtliga kommmunikationskostnader.
Losningen skulle innehalla en gemensam
nummerplan for fast telefoni med mobil
integration. Man sokte efter en modern
helhetsldsning dar leverantéren kunde ta fullt
supportansvar. Calyon Credit Agricole CIB
valde DGC.

Calyon Credit Agricole Corporate Investment Bank &r Frankrikes ledande bank och en av varldens
storsta investmentbanker. Calyon Credit Agricole CIB tillgodoser behoven hos stora foretag, finansiella
institutioner och offentlig sektor. Calyon Credit Agricole CIB har varit etablerat i Sverige sedan 1986.

DGCs LOSNING

DGC kunde presentera en 16sning for all telefoni
dar DGC ansvarar for saval vaxelsystem som
koppling till penningméklarsystem i Norden.
Losningen baseras pa en MX-ONE-véxel pa
kontoret i Stockholm, med en centraliserad
telefonistfunktion och mindre BusinessPhone-
véxlar pa de ovriga nordiska kontoren. Samtal

till moderorganisationen i Frankrike debiteras
som vanliga lokalsamtal och genom en intern
debiteringsfunktion far Calyon Credit Agricole
CIB fullstandig statistik éver samtliga kom-
munikationskostnader. DGC har bygg upp,

och ansvarar for, telekom-delen av bankens
Business Recovery Site pa en annan geografisk
plats med fullstdndig redundans av affarskritiska
lednings- och bankfunktioner. DGC har aven fullt
supportansvar for vaxel- och telefonilésningen.

D7 CALYON

s CREDIT AGRICOLE CIB
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BERGSTROM, IT-ANSVARIG, DESIGNTORGET



DGC levererar en helhetsldsning med
datakommunikation, drift och telefoni

som passar var verksamhet.

Edvard Bergstrom, IT-ansvarig, DesignTorget

DESIGNTORGETs BEHOV

DesignTorget, med 15 butiker i Sverige

och Norge samt en webshop, hade lange
planerat att skapa en battre och mer enhetlig
[T-infrastruktur. Man ville undvika att ha sina
system placerade i skilda miljoer hos flera
olika leverantorer. DesignTorget ville ocksa
att datakommunikation och telefoni skulle
hanteras sa kostnadseffektivt som majligt.
Drift, datakommunikation och telefoni

skulle tillsammans bilda en plattform som
klarar verksamhetens framtida utveckling.
DesignTorget hade ocksa hdga krav pa
l6sningens tillgénglighet och support och ville
fa detta verifierat av flera branschspecifika
referenskunder. DesignTorget valde DGC.

DesignTorget ar en kommersiell marknadsplats med unik design for kunder och formgivare som

vardesétter form, funktion och fornyelse.

DGCs LOSNING

Med erbjudandet “One Source IT" har DGC
en bred portfolj av [T-infrastrukturtjanster
och kunde erbjuda DesignTorget en data-
kommunikations-, drift- och telefonilésning

i ett ndt och med en support. Detta gjorde
att DesignTorget minimerade antalet leve-
rantorer och kunde samla sina inkdp hos en
leverantor. DGC knyter samman huvudkon-
toret och 15 butiker i Sverige och Norge i en
IP-VPN-l6sning. Det privata natet anvands
ocksa som baérare for DesignTorgets telefoni.
DGC ansvarar dven for drift av DesignTorgets
butiksdatasystem och kontorsapplikationer
genom en Citrixldsning.

Designlorget
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DGC levererar en flexibel [6sning med
hog tillganglighet och servicegrad. De ar

proaktiva och lyhorda for vara behov.

Fatima Munir, IT-chef, Dina Fosakringar

DINA FORSAKRINGARs BEHOV

Dina Forsakringar, en av Sveriges storsta sak-
forsakringsgivare, ville knyta samman 80-talet
kontor runt om i landet med en gemensam
datakommunikationsldsning. Samtliga kontor
skulle fa tillgang till gemensamma system

och resurser. Losningen skulle vara flexibel
och uppfylla hdga krav pa tillgdnglighet och
kostnadseffektivitet. Man ville ha méjlighet
att l1agga till eller ta bort verksamhetsstéllen

i I6sningen utan att det skulle medféra stora
kostnader och avtal med olika I6ptider. Det var
aven viktigt att leverantéren hade god forsta-
else for professionella anvandares behov. Dina
Forsékringar valde DGC

Ett femtiotal lokalt verksamma foérsakringsbolag (Dina-bolag) samverkar med Dina Forsékringar AB under
gemensamt varumarke Dina Forsakringar. Dina-bolagen forsakrar konsumenter, lantbrukare, foretagare
och fastighetségare och &r idag landets femte storsta forsékringsgivare inom sakforsakringar.

DGCs LOSNING

DGC kunde visa upp flera relevanta referens-
kunder och lang erfarenhet av att leverera
komplexa datakommunikationslésningar till
féretag med geografiskt spridda verksam-
heter. Med en IP-VPN-l6sning kopplar DGC
samman samtliga av Dina Foérsakringars
kontor i ett privat nat. Losningen ar anpassad
efter de krav pa kvalitet och servicegrad som
Dina Forsakringar och andra foretag har. Det
privata ndtet sakerstaller effektiv kommunika-
tion mellan de olika kontoren och gemensam
tillgéng till centrala resurser. Det ar enkelt att
lagga till eller ta bort verksamhetsstallen i
l6sningen utan att det medfér hoga kostnader
vilket skapar god kostnadskontroll och enkel
administration.

Dina
Forsiakringar
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DGC ar ansvarstagande och engagerade
vilket ar en forutsattning for ett bra

samarbete.

Anki Jansson, [T-chef, Hemtex

HEMTEXs BEHOV

Ett effektivt datakommmunikationsnat mel-

lan butiker och kontor i Norden, Estland och
Polen samt anslutningar till produktionsplatser
i Asien har varit en forutsattning for Hemtex
snabba expansion till att bli Nordens ledande
kedja for hemtextilier. Nar Hemtex upphand-
lade framtidens datakommunikationsldsning
stéllde man krav pa hdg tillganglighet och
sadkerhet till varje butik. Servicenivaer och
supporttider skulle vara anpassade efter
butikernas dppettider. Hemtex aggressiva
expansionsplan stallde ocksa krav pé att det
skulle vara mycket enkelt att tillfora ytterligare
butiker i natet utan att detta medférde hoga
kostnader eller avtal med olika I6ptider. Hem-
tex valde DGC.

Hemtex ar Nordens ledande hemtextilkedja med totalt Gver 220 butiker i Sverige, Finland, Danmark,

Norge, Estland och Polen.

DGCs LOSNING

Redan 2004 kunde DGC presentera en ef-
fektiv datakommunikationslésning for Hemtex
och sedan dess har samarbetet utvecklats. En
IP-VPN-l6sning skapar ett privat nat for idag
over 220 Hemtexbutiker och kontor i Norden,
Estland och Polen. Anslutningar till varje butik
garanterar hog tillganglighet, sakerhet och pre-
standa och innehéller fasta anslutningar till be-
talkortspartners. Vartefter behoven férandras
ar det enkelt for Hemtex att lagga till flera bu-
tiker i natet och aven uppgradera kapaciteten i
enskilda forbindelser. Service och supporttider
ar anpassade efter detaljhandelns krav.
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DGC ar en palitlig leverantor som haller
sina loften vilket ar mycket viktigt for oss

pa KF Shared Services.

Robert Castegren, Driftchef KF Shared Services AB

KF SHARED SERVICES BEHOV

Redan ar 2004 fick DGC fortroendet att
leverera en datakommunikationslésning till
Akademibokhandeln som ags av KF och
driftas av det egna servicebolaget KF Shared
Services. Under samarbetet har KF Shared
Services behov férdndrats och flera KFbolag
var i behov av liknande I6sningar som Akade-
mibokhandeln. Samtliga verksamhetsstallen
skulle ges tillgang till centrala resurser och
|6sningen skulle vara redundant mellan KFs
centrala kontor och leverantoren. Med en
verksamhet spridd éver flera olika bolag och
butikskedjor var det ocksa viktigt med en
I6sning som baserades pa ett gemensamt
ramavtal. KF Shared Services valde DGC.

KF Shared Services AB &r ett internt service- och kompetensbolag till KF och KFs dotterbolag,
som tillhandahaller och utvecklar tjanster inom ekonomi, IT, HR och Internservice. Bland KF Shared
Services uppdragsgivare finns bland andra Coop, Akademibokhandeln, Norstedts, PAN Vision, KF

Fastigheter.

DGCs LOSNING

DGC levererar en I6sning som knyter samman
de cirka 100 verksamhetsstallena i Norden

i en privat IP-VPN-I6sning med SHDSI- eller
fibertjanster. Utover att leverera till Akade-
mibokhandeln omfattas daven bolag som
exempelvis KF Fastigheter, PAN Vision och
KF Nathandel. Med ett gemensamt ramavtal
och separata avropsavtal kan nybestallningar
och forandringar i Idsningen administreras
enkelt. Centralt for alla KF-bolag som ingar i
|6sningen levereras en redundant fiberldsning
mellan KFs kontor och DGC. Med I6sningen
far samtliga verksamhetsstallen tillgang till
centrala system och gemensamma resurser.
DGC ansvarar for teknisk design, projektled-
ning samt installation av samtliga tjanster.

O
KF
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| DGC har vi en engagerad och vaxande
IT-partner som verkligen vill utveckla

relationen med oss som kund.

Harald Wikstrom, CIO, NOTE

NOTEs BEHOV

NOTE sokte efter en effektiv datakom-
munikationslésning till sina kontor och
produktionsanldggningar. D& verksamheten
bedrivs i stora delar av Norden och Baltikum
men ocksa i Polen, England och Kina sdkte
man efter en leverantdr med ett stort eget
nat som kunde knyta samman de europeiska
verksamhetsstéllena i en I6sning. Den nya
I6sningen skulle vara flexibel s& att ytterligare
verksamhetsstéllen skulle kunna adderas

till natet och ges tillgang till centrala system
och resurser. NOTE stéllde hoga krav pa
tillganglighet och att leverantéren skulle ha
kvalitetssakring som en central del i sitt erbju-
dande. NOTE valde DGC.

NOTE &r ett av Nordens ledande tjansteféretag inom tillverkning och logistik av elektronikbaserade
produkter. NOTE finns etablerat i Sverige, Norge, Finland, England, Estland, Litauen, Polen och Kina.

DGCs LOSNING

Genom partnerskap med internationella ope-
ratorer kunde DGC ansluta produktionsplatser
som lag utanfor DGCs egna rikstackande nat
och innefatta dessa i en IP-VPN-I6sning som
kopplar samman samtliga kontor och pro-
duktionsanlaggningar. Lésningen sakerstéller
effektiv kommunikation och gemensam tillgang
till centrala resurser for alla verksamhetsstal-
len. Eftersom natet hanterar flera affarskritiska
applikationer och tjdnster sa star hog tillganglig-
het, kapacitet och sakerhet i centrum. Genom
en flexibel avtalsmodell ar det mojligt for NOTE
att lagga till nya accesser med stor geografisk
spridning och déar kapaciteter och teknik ar opti-
malt anpassade efter verksamheten pé orten.

NTTE
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DGCs I6sning moter vara hoga krav pa
flexibilitet, service och support.

Maria Graner, Rektor/Kanslichef, Sensus

SENSUS BEHOV

Sensus studieférbund, med verksamhet

Over hela landet, sokte efter en enhetlig och
modern datakommunikationsldésning. Varje
verksamhetsstalle skulle garanteras tillgang
till centrala system och resurser och man lade
stor vikt vid I6sningens flexibilitet och skalbar
het. Det skulle vara enkelt att l1agga till, flytta
och ta bort verksamhetsstallen i [6sningen
men aven att &ndra enskilda accessers kapaci-
tet. Den nya I6sningen skulle ocksé ge hogre
sadkerhet och 6kad kostnadskontroll. Sensus
valde DGC som leverantor.

Sensus erbjuder motesplatser for larande, upplevelser och gemenskap och har ett brett utbud av
cirklar, utbildningar och kultur 6ver hela landet. Sensus &r ett studieférbund som lyfter fram livsfragor,

mangfald och globala fragor.

DGCs LOSNING

DGC var sedan 2005 en av delleverantdrerna
av Sensus tidigare 6sning. Efter att DGC och
Sensus tillsammans klargjort verksamhetens
behov levererar DGC en IP-VPN-I6sning som
knyter samman verksamhetsstallena runt

om i landet i ett privat nat. P& séa vis ges varje
verksamhetsstélle tillgang till centrala system,
resurser och stdd. Loésningen ar anpassad
efter Sensus behov av flexibilitet vilket gor
det mdjligt att justera kapaciteter pa enskilda
accesser varefter behoven férandras. Det ar
ocksa enkelt for Sensus att lagga till eller flytta
accesser i [dsningen utan att detta medfor
avtal med olika I6ptider.

ON€E SOURCE IT
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DGC har stor forstaelse for var bransch
och erbjuder en flexibel [6sning som

passar var verksamhet perfekt.

Rickard Alenbratt, Inkdpschef, Sibylla

SIBYLLAs BEHOV

Sibylla, med éver 200 kok runt om i Sverige,
var i behov av en ny datakommunikationslos-
ning. Sibylla ville franga sin tidigare 16sning
dar alla kok hade forbindelser dver det publika
Internet till att koppla samman alla verksam-
hetsstallen i ett privat nat. Losningen skulle
ockséa ge kdken saker tillgang till centrala
resurser fran huvudkontoret samt skapa en
effektiv hantering av betalkortstransaktioner.
Hog tillganglighet och garanterade kapaciteter
var ett krav fran Sibylla och eftersom natet
hanterar flera affarskritiska applikationer var
aven hog sakerhet prioriterat. Dessutom ville
Sibylla 1att kunna férdndra I6sningen genom
att l1agga till eller ta bort verksamhetsstéllen i
I6sningen. Sibylla valde DGC.

DGCs LOSNING

DGC kunde tillgodose Sibyllas behov med en
IP-VPN-l6sning som kopplar samman samtliga
kdk och 6vriga verksamhetsstallen i ett privat
nat. Varje access i |dsningen ar dedikerad

och har en symmetrisk kapacitet. | I6sningen
ingér fasta accesser till betalkortspartners
vilket skapar en effektiv hantering av betal-
kortstransaktioner. Det privata natet, med ett
gemensamt brandvaggsskydd, ger ocksa en
mycket hog sakerhet. Det ar latt for Sibylla att
lagga till verksamhetsstallen i I6sningen utan
att detta medfér hdoga kostnader eller avtal
med olika |6ptider.

Sibylla &r en rikstackande kedja med éver 200 franchisetagare fran Kiruna i norr till Trelleborg i
soder. Kedjan ingér i Nordic Fast Food AB som till 49% &gs av franchisetagarna sjélva och 51% av

varumarkesagaren Atria Concept AB.

ON€E SOURCE IT
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22 MARTEN WAHLSTROM, IT-CHEF, SVENSK FASTIGHETSFORMEDLING




DGC erbjuder en modern [T-losning med
en support — oavsett problem — till vara

1 000 anvandare och over 200 bobutiker.

Marten Wahlstrom, IT-chef, Svensk Fastighetsférmedling

SVENSK FASTIGHETS-
FORMEDLINGs BEHOV

Svensk Fastighetsformedling var i behov

av en leverantoér som kunde erbjuda en hel-
hetsldsning inom datakommunikations- och
drifttjanster. Man ville koppla samman kedjans
over 200 lokala bobutiker runt om i landet

i ett modernt nat med symmetriska acces-

ser med hog kapacitet. For att skapa god
kostnadskontroll och hag tillgdnglighet ville
Svensk Fastighetsformedling dven komplettera
datakommunikationsldésningen med drift och
underhall av affarskritiska verksamhetssystem.
Hela l6sningen skulle vara skalbar och enkel
att administrera samt ge en support, oavsett
problem, till samtliga bobutiker och de mer an
1 000 aktiva anvandarna. Svensk Fastighetsfor
medling valde DGC.

Svensk Fastighetsférmedling ar en fastighetsmaklarkedja som ingér i bank- och finanskoncernen DnB
NOR. Kedjan har idag 6ver 1 000 medarbetare férdelade pa drygt 200 kontor runt om i Sverige.

DGCs LOSNING

DGC levererar en helhetsldsning och ansvarar
for Svensk Fastighetsférmedlings datakom-
munikationsldsning samt drift och underhall av
verksamhetssystem. Ett IP-VPN-nat, med en
trafikprioriteringstjanst som bland annat maj-
liggor IP-telefoni, kopplar samman samtliga
bobutiker runt om i landet. Genom DGCs de-
lade Citrixplattform har alla anvéndare tillgang
till de centrala verksamhetssystem de beho-
ver under sin arbetsdag. P4 DGCs kundportal
kan Svensk Fastighetsformedling se varje
kontors och/eller anvandares nyttjande samt
foélja supportarenden och se driftstérningar
m.m. Helhetsldsningen med kundportalen ger
Svensk Fastighetsformedling full kontroll pa
tillgédnglighet och kostnader.

Il SVENSK
FASTIGHETS
FORMEDLING
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DGC ar lyhdrda och flexibla och forstar
var verksamhet vilket var avgorande nar

vI valde leverantor.

Parlnge Annerskog, Director, Relationship Management, YIT Group IT

YITs BEHOV

YIT, som erbjuder ett komplett utbud av
tekniska installationer, drift och underhall
samt facilities management, var i behov

av en datakommunikationslosning till cirka
100 verksamhetsstallen i Sverige. Eftersom
YIT har en verksamhet med stor geografisk
spridning stélldes hoga krav pa ett rikstack-
ande nat for att kunna leverera en enhetlig
|6sning. Losningen skulle innehélla olika typer
av accesser, fiber och kopparaccesser, och
kopplingar till YITs underleverantorer. Man ville
ocksd ha enkla kontaktvagar och dedikerade
kontaktpersoner hos leverantoren for att all
administrationen av l6sningen skulle vara sa
enkel som mdjligt. YIT valde DGC.

YIT &r ledande i Sverige inom installationstjénster och erbjuder ett komplett utbud inom tekniska installationer, drift
och underhall och facilities management. Over 4 600 medarbetare péa cirka 100 orter i Sverige, ger de resurser som
dagens avancerade tekniska system for byggnader och anlédggningar kréver. YIT-koncernen ar verksam i de Nordiska
landerna, Baltikum, Ryssland och Centraleuropa, har 6ver 25 000 anstéllda och omsétter cirka 3,9 miljarder Euro.

DGCs LOSNING

DGCs rikstackande néat gjorde det majligt att
snabbt presentera en |6sning som passade
YIT. Med en IP-VPN-I6sning kopplar DGC
samman YITs verksamhetsstéllen i ett privat
nat. Losningen ar anpassad efter de krav

pa kvalitet och servicegrad som YIT stéller.
YIT kan enkelt lagga till flera verksamhets-
stallen och andra kapaciteter hos enskilda
accesser vartefter behoven forandras vilket
g6r administrationen av 16sningen enkel.
DGC uppratthéller en hog servicegrad och ett
personligt engagemang genom personliga

kontaktpersoner och kvalitetssékrade processer.

YI'r
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26 MARTIN THELL, ClIO, AHLENS




DGC kan leverera en enhetlig nordisk
|0sning med en serviceniva och flexibilitet
som ar anpassad till var verksamhet och

snabba expansionstakt.

Martin Thell, CIO, Ahléns

AHLENS BEHOV

Ahléns var i behov av en ny kostnadseffek-
tiv datakommunikationslosning for att knyta
samman sina drygt 290 enheter i Sverige
och 6vriga Norden. Losningen skulle vara
dynamisk och gora det enkelt att lagga till
ytterligare varuhus och butiker i natet utan att
det medférde hoga kostnader och adminis-
tration. Dessutom skulle I[6sningen omfatta
kommunikation till betalkortspartners samt
ha stod for trafikprioritering som bland annat
gor det mojligt att addera IP-telefoni i natet.
Anléns sokte efter en leverantér med god
inblick och forstaelse for de specifika behov
som detaljhandeln har avseende servicenivaer
och supporttider. Ahléns valde DGC.

Ahlénsgruppen ar en av Nordens ledande detaljhandelskoncerner med varuhus och butiker inom
Mode, Skénhet och Hgmmet bestéepde av varuhuskedjan Ahléns, butikskedjorna Kicks, Lagerhaus,
myself & friends och Ahléns Norge. Ahlénsgruppen har drygt 290 butiker i Sverige, Finland och Norge.

DGCs LOSNING

DGC kunde visa upp branschspecifika
referenskunder som visade att DGC ar
marknadsledande som leverantor av datakom-
munikationsldsningar till detaljhandeln. DGCs
IP-VPN-l6sning kopplar samman samtliga varu-
hus och butiker i Norden i ett privat nat och
hela natet har stod for trafikprioritering. | natet
finns ocksa fast kommunikation med betal-
kortspartners. Losningen omfattar avancerad
linje- och hardvaruredundans mellan centrala
kontor och logistikcenter for att sakerstélla
hég tillgdnglighet och funktionalitet. IP-VPN-
|6sningen skapar kostnadskontroll och enkel
administration. Ahléns kan efter behov lagga
till ytterligare verksamhetsstéallen i natet utan
att det medfor hoga kostnader eller avtal med
olika l6ptider.
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DGC One AB - 556624-1732
Sveavagen 145

Box 23116

104 35 Stockholm

Telefon: 08-506 106 00
Internet: www.dgc.se
E-post: info@dgc.se

ON€ SOURCE IT

DGC ar en natoperatdr som utvecklar och séljer datakommunikations-, drift- och telefonildsningar till den svenska
foretagsmarknaden i ett eget rikstackande nat. DGC grundades 1987 har cirka 100 anstallda och omsatte under &r 2008
238 mkr med god I6nsamhet.

DGCs aktie ar noterad pa NASDAQ OMX Stockholm.



